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Construire votre réseau, tisser des liens
Être seul chez soi doit vous inciter à intégrer un réseau de professionnels 
avec qui partager idées, conseils et, accessoirement, des missions…

C’est le paradoxe : on recherche une certaine solitude 
pour travailler mieux mais on a aussi besoin d’échanger. 
Constituer un petit réseau de bons professionnels, des per-
sonnes spécialisées dans des domaines complémentaires au 
vôtre devient vite primordial. Et passionnant !

Les gains sont multiples. Échanges techniques comme ami-
caux, conseils et coups de main face à des problèmes précis, 
le réseau fonctionne comme une véritable communauté.

Néanmoins, distinguez bien les divers groupes qui le com-
posent. Les amis véritables avec lesquels vous ne travaillerez 
jamais. Les relations de business qui peuvent, au fil du temps, 
devenir des amis. Et les clients.

De fait, on a besoin de dialoguer, de parler. Le fait de corres-
pondre avec des gens qui sont sur la même longueur d’onde 
bien que distants géographiquement vous aidera, au quoti-
dien comme en cas de crise, à conserver un mental de vain-
queur !

Les blogs sont parfois une bonne manière de créer des liens 
et de constituer une amorce de réseau. Il faut passer du 
temps, écrire, lire, échanger, apporter pour trouver – ou non 
– les atomes crochus d’un relationnel agréable. Voir plus si 
affinités… !


